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Введение
Современный научно-технический прогресс немыслим без интеллектуального
продукта, получаемого в результате инновационной деятельности. Инновация
представляет собой материализованный результат, полученный от вложения
капитала в новую технику или технологию, в новые формы организации
производства труда, обслуживания, управления и т.п.

Процесс создания, освоения и распространения инноваций называется
инновационной деятельностью или инновационным процессом.

Результат инновационной деятельности можно назвать инновационным продуктом.

Инновация как экономическая категория отражает наиболее общие свойства,
признаки, связи и отношения производства и реализации нововведений. Сущность
инновации проявляется в ее функциях. Функции инновации отражают
ее назначение в экономической системе государства и ее роль в хозяйственном
процессе. Особую роль играют инновации в повышении конкурентоспособности
предприятий.

Побудительным механизмом развития инноваций, в первую очередь, является
рыночная конкуренция. В условиях рынка производители продукции или услуг
постоянно вынуждены искать пути сокращения издержек производства и выхода
на новые рынки сбыта. Поэтому предпринимательские фирмы, первыми освоившие
эффективные инновации, получают весомое преимущество перед конкурентами.

Инновация является реализованным на рынке результатом, полученным
от вложения капитала в новый продукт или операцию (технологию, процесс).
В связи с этим необходимо подчеркнуть, что при всем разнообразии рыночных
новшеств важным условием для их практической реализации в Вашем бизнесе
является привлечение инновационных инвестиций в достаточном объеме.
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Инновационное развитие организации в современных условиях - неотъемлемая
часть ее основной деятельности, так как способствует созданию
высококачественных конкурентоспособных продукции и услуг, пользующихся
спросом на внутреннем и внешнем рынках. В рыночной экономике основную массу
исследований и разработок осуществляют коммерческие фирмы, а т.к.
инновационная деятельность - это достаточно капиталоемкий процесс, фирмы
неминуемо сталкиваются с необходимостью поиска оптимальной структуры
источников финансирования. В качестве последних могут выступать собственные и
привлеченные средства, средства бюджетов различных уровней и внебюджетных
фондов. Такие особенности инновационной деятельности, как высокий социально-
экономический потенциал, индивидуальность инноваций и высокая степень риска,
обуславливают необходимость всестороннего изучения этой сферы деятельности.
На сегодняшний день все большая часть фирм перестраивает свои системы
управления с традиционной производственной и рыночной на технологическую
ориентацию, поскольку пионерная технология стала ключом к успеху на любом
рынке, который ждет продукцию с новыми характеристиками и готов платить за
это высокую цену. Технология рассматривается как важнейшее средство создания
и поддержания конкурентного преимущества, поэтому применение различных
методов финансирования процесса создания нововведений всегда актуально.
Объектом данной работы выступает инновационная деятельность, предметом -
источники и формы финансирования инновационных проектов.
 

2. Сущность системы финансирования
инновационных проектов
Для достижения конкурентных преимуществ и максимизации прибыли, фирмам,
при нынешних условиях развития рынка, приходится разрабатывать и предлагать
потребителю новые виды товаров и услуг. Данные нововведения требуют больших
финансовых затрат по крайней мере на начальном этапе. Это могут быть
капитальные вложения в новые здания, сооружения, станки, оборудование, запасы
сырья и материалов, используемых в производстве, затраты на проведение
различных исследований и проектирование изделий и технологических процессов,
а также на оплату работы сотрудников, рекламную кампанию и др. Финансы
любого хозяйствующего субъекта, в том числе и инновационного предприятия (ИП),
охватывают денежные отношения этого ИП с другими хозяйствующими субъектами



и банками по оплате научно-технической продукции, контрагентских работ,
поставок спецоборудования, материалов и комплектующих изделий, расчетов с
учредителями, трудовым коллективом и государственными органами управления.
Одной из основополагающих проблем работы с инновационным проектом является
ее финансирование, подразумевающее обеспечение программы ресурсами, в
состав которых входят не только денежные средства, но и выражаемые в
денежном эквиваленте прочие инвестиции, в том числе основные и оборотные
средства, имущественные права и нематериальные активы, кредиты, займы и
залоги, права землепользования и пр. Финансирование инновационного проекта -
это деятельность по привлечению, распределению и использованию капитала, а
также по управлению им на рынке рисковых капиталов. Основными элементами
системы финансирования инновационных проектов являются: источники
поступления финансовых средств для осуществления инновационных проектов;
механизм аккумуляции средств, поступающих из различных источников, политику
(принципы и процедура) вложения мобилизованного капитала; механизм контроля
за инвестициями.

3. Формы и методы финансирования
инновационных проектов
Система финансирования научно-технического развития представляет собой
весьма сложный и постоянно развивающийся механизм. До 1991 г. он в основном
базировался на бюджетных ассигнованиях, а также децентрализованных
источниках целевого назначения, которые образовывались в структурах
управления по соответствующим жестким нормативам. В 1990-1991 гг. в нашей
стране начались реорганизационные мероприятия, связанные с финансированием
НТП. Было отменено регламентированное распределение прибыли по фондам
экономического стимулирования, ликвидировано большинство отраслевых
централизованных фондов, заметно упрощена система контроля за оплатой труда,
либерализованы цены. Естественно, что все эти перемены имели весьма важное
значение. В настоящее время в качестве основных источников средств,
используемых для финансирования инновационной деятельности, выступают:
бюджетные ассигнования, выделяемые на федеральном и региональном уровнях;
средства специальных внебюджетных фондов финансирования НИОКР, которые
образуются министерствами, федеральными и региональными органами
управления; собственные средства предприятий (промышленные инвестиции из



прибыли и в составе издержек производства); денежные средства различных типов
коммерческих финансовых структур (инвестиционных компаний, коммерческих
банков, страховых обществ, ФПГ и т.п.); кредитные ресурсы специально
уполномоченных правительством инвестиционных банков; конверсионные кредиты
для ИП оборонного комплекса; иностранные инвестиции промышленных и
коммерческих фирм и компаний; средства национальных и зарубежных научных
фондов; частные накопления физических лиц. Основным источником
финансирования инновационной деятельности является самофинансирование. В
2009г. за счет собственных средств организаций было профинансировано 88,1%
всех затрат на технологические инновации. Средства федерального бюджета не
превышают 1,8% и в основном использованы в производстве электрооборудования,
электронного и оптического оборудования. Средства бюджетов субъектов РФ и
местных бюджетов незначительны - 0,2% от всех затрат на инновационную
деятельность. Иностранные инвестиции составляют 0,1% от всех затрат и
использованы в производстве пищевых продуктов и производстве автомобилей. С
привлечением заемных кредитных заемных средств было профинансировано 9,8%
от общих затрат организаций на технологические инновации, средства венчурного
фонда - 0,04%. Принципы организации финансирования должны быть
ориентированы на множественность источников финансирования и предполагать
быстрое и эффективное внедрение инноваций с их коммерциализацией,
обеспечивающей рост финансовой отдачи от инновационной деятельности. К
сожалению, сегодняшнее состояние инновационной деятельности и
инвестиционного климата в России далеко от идеала..

Под методами финансирования инновационных проектов понимают такие способы
финансирования инноваций, которые отражают использование специфических
источников финансирования в увязке с хозяйственной ситуацией фирмы, планами
ее текущей деятельности и развития.

Все методы финансирования делятся: на прямые и косвенные.

Наиболее распространенными источниками прямого финансирования
инновационных проектов являются: Банковский кредит. Средства от эмиссии
ценных бумаг. Сторонние инвестиции под создание отдельного предприятия для
реализации проекта. Средства от продажи или сдачи в аренду свободных активов.
Инновационный кредит. Доходы от краткосрочных проектов (для финансирования
долгосрочных). Собственные средства фирмы (прибыль, амортизационный фонд).
Средства, полученные под заклад имущества. Доходы от продажи патентов,



лицензий. Факторинг. Форфейтинг.

В свою очередь, к косвенным методам относятся такие, суть которых заключается
в обеспечении инновационных проектов необходимыми материально-
техническими, трудовыми и информационными ресурсами. К подобным методам
относят: покупка в рассрочку или получение в лизинг (аренду) необходимого для
выполнения проекта оборудования; приобретение (на используемую в проекте
технологию) лицензии с оплатой последней в форме "роялти" (процента от продаж
конечного продукта, особенного по данной лицензии); размещение ценных бумаг с
оплатой в форме поставок или получения в лизинг необходимых ресурсов;
привлечение потребных трудовых ресурсов и привлечение вкладов под проект в
виде знаний, навыков и "ноу-хау".

Суть данных методов финансирования очевидна и сводится к тому, что
обеспечение инновационных проектов осуществляется непосредственно
потребными для их реализации материально-техническими, трудовыми и
информационными ресурсами - минуя стадию привлечения денег и расходования
их на приобретение этих ресурсов.

4. Источники финансирования инновационной
деятельности

Источниками финансирования инновационной деятельности могут быть
предприятия,
финансово-промышленные группы,
малый инновационный бизнес,
инвестиционные и инновационные фонды,
органы местного управления, частные лица и т.д.

Все они участвуют в хозяйственном процессе и тем или иным образом
способствуют развитию инновационной деятельности.

В развитых странах финансирование инновационной деятельности осуществляется
как из государственных, так и из частных источников. Для большинства стран
Западной Европы и США характерно примерно равное распределение финансовых
ресурсов для НИОКР между государственным и частным капиталом.



Принципы организации финансирования должны быть
ориентированы на множественность источников финансирования и предполагать
быстрое и эффективное внедрение инноваций с их коммерциализацией,
обеспечивающей рост финансовой отдачи от инновационной деятельности.

К сожалению, сегодняшнее состояние инновационной деятельности
и инвестиционного климата в России далеко от идеала. На сегодняшний день
уменьшившиеся объемы государственного финансирования, нехватка собственных
средств у предприятий и отсутствие стратегического мышления
у их руководителей не восполняются притоком частного капитала.

Инновационный венчурный бизнес допускает возможность провала
финансируемого проекта. Как правило, первые годы инициатор проекта не несет
ответственности перед финансовыми партнерами за расходование средств
и не выплачивает по ним процентов. Инвесторы рискового капитала первые
несколько лет довольствуются приобретением пакета акций новой созданной
фирмы. Если инновационная фирма начинает давать прибыль, то она становится
основным источником вознаграждения вкладчиков рискового капитала. Зачастую
венчурный капиталист становится собственником инновационного предприятия.

В чем заключается «портфельный подход» к финансированию инноваций?

Как правило, инвестору бывает весьма сложно выбрать вариант из предложенных
инновационных проектов. Поэтому для минимизации проектных рисков
и оптимизации параметров успешности проекта наиболее широко применяется
портфельный подход.

Портфель инноваций  должен содержать разнообразные  проекты,
крупные и мелкие, далекие и близкие по срокам, различные по назначению
и принципам реализации. Это необходимо для оптимального внедрения инновации
с высокой результативностью финансово-экономических показателей, а также для
успешной стратегии конкуренции фирмы. Содержание портфеля должно
достаточно часто подвергаться ревизии, пересмотру и обновлению.

Тщательный и многосторонний анализ и отбор инновационных проектов позволяют
оптимизировать состав портфеля. Анализ и отбор инновационных проектов
осуществляются на основе совокупности методов и способов, позволяющих
прогнозировать затраты для всех стадий жизненного цикла новшества с учетом
различных технических решений и финансово-экономических факторов.



Для организации и управления финансированием инновационной деятельности
существуют так называемые донорские организации, которые могут быть как
фондом, частным лицом, так и государственным учреждением или компанией
и которые безвозмездно предоставляют средства для осуществления конкретного
инновационного проекта.

В качестве одной из возможностей привлечения донорского финансирования
инновационной деятельности можно выделить бюджетные ассигнования.
Правительством предусмотрено выделение средств федерального бюджета
на финансирование высокоэффективных инвестиционных проектов при условии
размещения этих средств на конкурсных началах. При этом в зависимости
от направления инновационного проекта формы и размеры бюджетных инвестиций
имеют существенные различия.

Право на участие в конкурсе имеют коммерческие высокоэффективные
инновационные проекты, связанные в первую очередь с развитием экономики,
по которым инноватор вкладывает не менее 20% собственных средств и срок
окупаемости которых не превышает двух лет.

Еще одной альтернативой  для финансирования Вашего инновационного
проекта является грант. Грант (grant) — средства, безвозмездно передаваемые
спонсором организации или частному лицу для осуществления конкретного
инновационного проекта.

В России существуют и работают как свои национальные, так и международные
донорские организации. Каждый донор работает по своим правилам, с которыми
надо считаться и уважать, поскольку речь идет о предоставлении Вам денег
и инвестор заботится о том, чтобы они не были потрачены впустую.

Обратим Ваше внимание на то, что у каждой донорской организации существуют
свои приоритеты, которые могут включать определенные направления
деятельности, предпочтительные типы грантозаявителей, а также региональные
предпочтения.

Еще одна трудность заключается в том, что усиливается конкуренция за получение
доступа к донорским источникам финансирования, поскольку зачастую средства
фондов-грантодателей являются единственным источником поступления новых
финансовых средств для многих инновационных проектов.



И помните, что ни одна из организаций не получает от фондов-грантодателей
средства на реализацию своих программ автоматически, только потому, что
является хорошей организацией, делающей важное дело. Чтобы получить грант,
Вам необходимо проделать большую работу.

Начинайте процесс поиска грантовых средств в следующей последовательности:

Определите цели, задачи и ожидаемые результаты Вашей деятельности, а также
объем необходимых ресурсов и выделение тех, что уже есть у Вас.

Поищите возможные источники донорского финансирования.

Предварительно отберите доноров, которых может заинтересовать Ваш проект.

Уточните информацию о грантодателях и выберите Вашего основного донора.

Наладьте контакт с представителями выбранного донора.

Составьте предварительную заявку на финансирование и представьте
ее в донорскую организацию.

Дождитесь получения подтверждения  интереса донора к Вашему проекту.

Предоставьте окончательный пакет  заявки донору.

Если Вы думаете, что это все, что в результате Вы точно получите деньги,
то Вы безнадежный оптимист! К сожалению, в практике встречаются случаи, когда
заявка, которая готовилась в течение нескольких месяцев и уже была
рекомендована к финансированию филиалом уважаемой донорской организации
в России, по неизвестным причинам в итоге так и не была профинансирована. Так
что потенциальный интерес донора еще не говорит о том, что Вы получите грант.
Между тем, времени и сил на подготовку заявки у Вас уйдет достаточно много.
Подумайте об этом прежде, чем принимать решение об обращении в донорскую
организацию.

Хотелось бы особо подчеркнуть, что сбор информации о донорских организациях
является очень важной частью процесса получения гранта. Постарайтесь собрать
как можно больше информации о потенциальных грантодателях.

В настоящее время в России существует масса источников информации о фондах,
открывающихся конкурсах и других возможностях. Как не утонуть в потоке этой
информации и стоит ли со всем знакомиться самому, если Ваша цель лишь найти



финансирование и сделать работу?

Самым надежным и оперативным источником информации является Internet.
В Internet существуют множество серверов, профессионально занимающихся
сбором информации о конкурсах и информирующих о них всех желающих.

5. Заключение
Современное состояние  российской экономики  показывает, что ее рост
и эффективное функционирование зависят от того, при помощи каких рыночных
инструментов и как конкретно могут быть мобилизованы и перераспределены
инвестиционные ресурсы для финансирования прогрессивных инноваций.

Одним из эффективных способов привлечения дополнительных инвестиций
в экономику является институт портфельного инвестирования, процесс управления
которым представляет собой одну из высокодинамичных частей хозяйственного
механизма. Очевидно, что прямые инвестиции способствуют внедрению
перспективных инноваций. Влияние же портфельного инвестирования на
инновационную деятельность, на технологические инновации наукоемких
промышленных предприятий остается малоизученным.

Инновация может быть рассмотрена как в динамическом,
так и статическом аспекте. В последнем случае инновация представляется как
конечный результат научно-производственного цикла т.е. как явление. Вместе с
тем инновация как процесс представляет собой создание, освоение и
распространение нововведений.

Условно способы финансирования инноваций можно разделить на три группы в
зависимости от источников финансовых ресурсов:

государственное финансирование;

собственные средства предприятий;

3)  привлеченные средства

Ввиду того, что рынок капиталов в России весьма слабо  развит, финансирование
инноваций происходит в основном за счет собственных средств предприятий
(прибыли и амортизационных отчислений). Вместе с тем, возможности



использования данных источников финансирования инноваций сегодня
ограничены, т.к. большинство хозяйствующих субъектов российской экономики
имеют недостаток оборотных средств. Из-за этого они вынуждены использовать
прибыль и амортизационные отчисления на текущие нужды, подрывая тем самым
свою стратегическую конкурентоспособность.

В целом доля промышленных предприятий, где были
успешно завершены инновационные работы, составляет лишь порядка 1% от их
общего числа. 

Поэтому правомерно сделать вывод, что инновационная деятельность не приносит
пока предприятиям тех социально-экономических дивидендов, которые могли бы
стать в свою очередь катализатором продолжающейся инновационной
деятельности. Целевого воздействия государства в области финансирования
инновационной деятельности пока не наблюдается
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